
Mindset การขายเชิงคณุค�า
การวิเคราะห�ความต�องการของลกูค�าบนความหลากหลาย
Generation
เทคนิคการขายแบบที่ปรึกษา สร้างผลลัพธ์ เพิ่มยอดขาย
อย่างยัง่ยนื
การนำเสนอการขายแบบ Story Telling
Role Play การขายจากสถานการณ์จรงิ

ยอดขายที่ยัง่ยนื

ลูกค�าเชือ่มัน่และภกัดี

ทีมขายมคีวามเป�นมอือาชพี

วิทยากร ผู�เชีย่วชาญ บรษัิท จเีนยีส โค�ชชิง่ เซน็เตอร� จาํกดั

หลักการและเหตผุล

           พฤติกรรมลูกค้าในปัจจุบันให้ความสำคัญกับความเข้าใจและคุณค่ามากกว่าการขายแบบเร่งเร้า หากทีมขาย
สามารถทำหน้าที่เป็นที่ปรึกษา จะช่วยสร้างความเชื่อมั่นและความสัมพันธ์ระยะยาว หลักสูตรนี้จึงมุ่งพัฒนาทักษะ
การขายเชิงทีป่รกึษา เพือ่ยกระดบัศกัยภาพทมีขายขององค�กร

วัตถปุระสงค�

รายละเอียดหลกัสตูร

สิ่งทีอ่งค�กรจะได�รบั

เพื่อพฒันาทกัษะการขายเชงิทีป่รกึษา
เพื่อสร�างความสมัพนัธ�ระยะยาวกบัลกูค�า
เพื่อเพิม่โอกาสความสาํเรจ็ทางการขาย

ชุดหลกัสตูรการพฒันาบคุลากรและองค�กรอย�างยัง่ยนื

ปิดการขาย เพิม่ยอดให�ป�ง ด�วยพลงันกัขายแบบทีป่รกึษา
(Consultative Selling Mastery)

หลักสตูร
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